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« D'anciens
contacts

sont devenus
des apporteurs
d’affaires »
EMMANUEL CADIOW,
CREDIT IMMOBILIER DIRECT

POUR LAMCER EN FEVRIER 2003
Crédit immobilier direct, un
cabinet de courtage en ligne,
Emmanuel Cadiou a allié
s0n ingéniosité i sa parfaite
connaissance des milieux
bancaire et immobilier.
Son activitd consiste i pro-
poser 4 des emprunteurs
la « meilleure offre de pirét du
marché = via son site web
Creditimmobilier.fr. Bienwu !
Le site regoit aujourd hui
[0 000 ViSitEs par mois, oe
qui gémere o0 demandes,
Son ingéniositeé? C'est la
mise an point d*un logiciel
innovant, qui permet un
filtrage trés fin de la clien-
téle et un traitement des
demandes quasi simultané.
Dol une possibilite de
réponse dans les 48 heures.
5a connaissance du métier?
Emmanuel Cadiou I'a
acquise dans I'immobilier,
puis dans la finance, lors-
qu'il a integre la banque
Sovac Immobilier et le Crédit
immaobilier de France. Ce
rayonnement trés lirpe a éfoé
décisif pour lancer son acti-
vite, = Je naurais jamais pu
fonctionner sans un socle
prcalable d"apporteurs d"af-
faires que j"ai constitué grice
a mes relations profession-

nelles antérieures, affirme-
t-il. Ma premigre démarche a
été de tisser un résean de par-
tenaires & partir des anciens
CONEICES que [avals consenes

EMMANUEL CADIDU dévedoppe un cabinet de courtage en ligne. Avet succes : son site internet génére
aujourd e 10 009 visites et 500 demandes de prét par sads,

tant dans le milien hancaire
que dans Mmmmobilier. Dés
quie je me suis installé, tous
ont accepte de s engapger dans
Mon projet en signant un
protocole d'accord, »

Une reputation sans faille
dans le miliew bancaire

Cette confiance, Emmanuel
Cadiou I'a assize sur une
réputation sans faille ex un
professionnalisme reconni,
1l a été sacré premier com-
mercial de France chez Sovac
et premier d’le-de-France
au Crédit immobilier de
France. « "a1 quitte chaque
fois mes différents em-
ploveurs en trés bons termes.
O a toujours besoin de ses
anciens patrons. Cela a éoé
capatal pour Iavenir de mon
projet. Car, si vous étes rayé
par une bangue, vous ris-
quez de I'étre par toutes »,
précise Emmanuel Cadiou,
(Ui COTTIpEE Une Cindquantaine
de partenariats., Par souci de
simplicité, le créateur opte

LENTREFRISRE "0/

pour une SARL, préférant
ne puas ére en nom propre
pour signer les protocoles
avec les bangues. Il met
8 ooo euros dans le capital,
mais refuse les propositions
de trois investisseurs inté-
resses par |'affaire. « Jevou-
lais rester maitre de ma
société et bitir un projet
sur e long terme », révéle-
t-il. D'emblée, Emmanuel
Cadiou a adhéré 2 la devise
d'un proche, « Avant de créer

mon enireprise, un am chef

d’entreprise m'avait dit : “I
faut réaliser du chiffre dés

le départ. Lancer une entre-
prise, c"est comme deécoller
d'un porte-avions. Il ne faut
pas se rater.” » Aprés avoir
réalisé un chiffre d"affaires
de 4oo00 euros la premiére
année, le dirigeant prévoit
de doubler son activité en
2005 et d'ameindre I"é&qui-
libre financier.

Son conseil : ~ Eive toujours
fier du travail réalisé et de son
enetreprise, méme si l'on entend des
critiques ou 51 Fon et démaonalisé.
Creéer une socifté est une auemtune
quotidienne qui demande beaue-
coup de courage, »

kLA FEhEI:IHTF.E U ATOUT (HAMGE

= Beaucoup d! r!nrunmi

m'ont permis de faire évnluer man entreprise, mais cest & chaque
recratement d'un nouveau collaborzteur gee |'al éellemant rencosireé
ceux et celles qui ont tout change, be les remencie car je suis trés fier

d'eus et de leur travzil. =

BS54 PLUS BELLE ASTUCE. = Etre propriétaire d'un nom g domaine
simgple et efficate : credftimmobilier.fr. || m's permis de démarrer tout
de suite mon activitd aver quatre ou ciey demandes de erédi par jour,
Aujourd hui, be site repoit 10 000 visites par mais et génére

0N demamdes g2 prét. =

B 5 CETAIT A REFAIRE. = | ne siteerals probablemest pas men siége |
sockal én France, Je choigirais un pays oo 1a fiscalité et bes chames [
sont beaucoup moins élevéss, Um imvestisses maveit proposé |

de m'instalber 3 Bruxelles mais & I'époque |'a refusé. =
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